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Apresentação Institucional 
 
A Protagon – Inteligência em Segurança Digital – é uma 
empresa de tecnologia comprometida com a segurança de 
dados de seus clientes e está presente há mais de treze 
anos no mercado. 

No Brasil, a Protagon é representante exclusiva de toda a 
linha de produtos dos laboratórios internacionais Agnitum e 
MailSpect. Com produtos de alta qualidade, suporte técnico 
especializado e políticas avançadas de relacionamento com 
o parceiro comercial, a empresa fornece soluções que 
atendem às mais diversas demandas, do usuário doméstico 
ao corporativo, tais como: 

 Software Antimalware – Detecção pró-ativa de vírus, 
spywares, trojans, worms e diversos outros códigos 
maliciosos;  

 Software Firewall – Proteção das conexões de rede e 
Internet, fechando portas para possíveis infiltrações de 
hackers; 

 Software Antispam – Elimina os e-mails não solicitados 
e previne a execução de muitas ameaças virtuais 
disseminadas por mensagens eletrônicas. 

 

Objetivo do Programa de Parceiros 

Auxiliar os parceiros na captação, manutenção, aumento e 
fidelização de clientes, com acompanhamento desde o início 
do processo até o serviço de pós-vendas, por meio de: 
 
 Respostas às dúvidas; 
 Fornecimento de informações consistentes sobre os 

produtos e processos de venda; 
 Ajuda nas negociações; 
 Apoio na conquista de novos clientes; 
 Repasse de leads (oportunidades de venda) para o 

distribuidor; 
 Encaminhamento, no menor tempo possível, dos 

produtos para o cliente final, através do parceiro; 
 Disponibilidade no site de informações claras e objetivas 

para maximizar as vendas. www.protagon.com.br,  
 
 
Oportunidades de Parceria 

A Protagon - Inteligência em Segurança Digital - oferece três 
categorias de parceria: 

 
 
 

 
 Revendas 
- O que são: Canais de vendas que, em geral, intermediam 
as negociações entre o distribuidor e o cliente final.  
- Funcionamento: Cada revenda estará ligada ao distribuidor 
de sua região, demandando do mesmo, leads 
(oportunidades de venda) qualificados, treinamento e 
suporte para ampliação de seu negócio; 
Expectativas: Oferecer atendimento de alto padrão para 
aumento do número de clientes finais e fidelização dos 
mesmos; 
 

 VAR’s 
 - O que são: Revendas de Valor Agregado que, além de 
revenderem o produto, agregam valor ao seu negócio 
oferecendo ao cliente serviços opcionais, que podem ou não 
ser cobrados à parte, como por exemplo, instalação 
assistida, suporte técnico especializado, consultorias e 
treinamentos; 
- Funcionamento: Cada VAR estará ligada ao distribuidor de 
sua região, demandando do mesmo, leads (oportunidades 
de venda) qualificados, treinamento e suporte para 
ampliação de seu negócio; 
- Expectativas: Promover serviços diferenciados de 
qualidade objetivando o aumento no número de clientes 
finais e fidelização dos mesmos; 
 

 Distribuidores 
- O que são: Canais de distribuição e venda dos produtos 
comercializados pela Protagon, através de revendas e VARs 
(Revendas de Valor Agregado); 
- Funcionamento: Cada distribuidor atuará em uma região 
exclusiva (Norte, Nordeste, São Paulo*, Centro-Oeste, Sul e 
Sudeste) para que possa trabalhar sem concorrência do 
produto na região respectiva, de forma a não proporcionar 
competitividade no mercado, podendo explorar ao máximo 
as possibilidades de negócios; 
- Expectativas: Ampliar cada vez mais o volume de VAR’s e 
revendas ativas e, consequentemente, a rentabilidade do 
distribuidor. 
 
* São Paulo é considerada uma região exclusiva devido ao 
potencial volume de negócios. 
 
 
Linha de Produtos 
 

A linha de softwares de segurança digital representada com 
exclusividade pela Protagon oferece soluções de alta 
qualidade, atendendo desde usuários individuais até 
grandes corporações com flexibilidade, facilidade de uso, 
gerenciamento remoto centralizado e condições de 
negociação atraentes.  
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Conheça agora as soluções internacionais oferecidas 
pela Protagon! 

 
Agnitum 
 
A linha Agnitum fornece ferramentas que proporcionam 
proteção completa: Antimalwares, antispams, controle de 
privacidade, roubo de dados e firewall para usuários 
domésticos, pequenas e médias empresas: 
 
 Outpost Firewall Pro – Bloqueia ataques de hackers e 

protege sua privacidade; 
 Outpost Antivírus Pro – Antivírus e antispyware;                                                                                                             
 Outpost Security Suite – Antivírus, antispyware, firewall 

e antispam; 
 Outpost Network Security – Proteção para estações de 

trabalho em rede com administração, configuração e 
atualização remota centralizada. Oferece 
principalmente proteção antivírus, antispyware e 
firewall. 

 
 
Conheça alguns prêmios conquistados pelas soluções 
Outpost Agnitum: 
 
 

            

                     

     

 

 

Acesse o site e saiba mais: 

www.protagon.com.br/agnitum 

MailSpect  

 

 

O MailSpect desenvolve soluções completas de 
arquivamento e defesa para e-mails contra vírus e spam. Ele 
oferece simplicidade, é altamente personalizável e pode ser 
atualizado facilmente. É recomendado para médias e 
grandes empresas, e provedores de acesso.  

Dentre as características principais das soluções MailSpect, 
pode-se destacar a flexibilidade de configuração sendo 
possível personalizar a caixa de correio eletrônico, Black e 
White Lists (listas não autorizadas e listas autorizadas de 
mensagens eletrônicas), além de bloqueio de spams, 
filtragem de anexos que previne ataque de códigos 
maliciosos, monitoramento em tempo real e muito mais.  

Essas opções diferenciam as soluções MailSpect dos 
produtos tradicionais de segurança de e-mails e dá ao 
usuário, o poder de criar configurações distintas baseadas 
no domínio, endereço e direção de e-mail ou endereço IP. 
Isso significa customização individual de políticas, com a 
possibilidade de aplicar opções diferentes para cada setor 
da empresa, cada domínio ou da forma como o cliente 
desejar. 

Acesse o site e saiba mais: 

www.protagon.com.br/mailspect 

 
Por que trabalhar com a Protagon e suas soluções? 
 
Todos os dias são criadas novas ameaças capazes de 
provocar desde uma inconveniência ao usuário, até 
problemas de graves consequências. 
Por isso, cada vez mais torna-se muito importante a 
utilização de soluções eficientes em segurança digital. A 
Protagon trabalha com produtos de alta qualidade, com 
eficácia comprovada, sem abrir mão da simplicidade e 
facilidade de utilização e, além disso, fornece um suporte 
técnico especializado e todo apoio necessário ao parceiro. 
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Vantagens do Programa de Parceiros 
 
 Política comercial objetiva e adequada para o sucesso 

do parceiro; 
 Webinares – Palestras que são ministradas 

gratuitamente de forma on-line, abordando os pontos 
principais dos produtos, necessários para 
comercialização; 

 Treinamentos técnicos – Treinamento presencial com 
certificação em que são abordados assuntos específicos 
de cada produto, necessários para suporte e assistência 
técnica. Disponibilidade de treinamento sob demanda. 
Consulte nossos Agentes de Negócios; 

 Equipe de vendas, marketing e suporte técnico com 
know-how tecnológico especializado em segurança 
digital; 

 Canal de relacionamento de fácil acesso e eficiente, 
trazendo velocidade e qualidade no atendimento ao 
cliente. 

 
Diferenciais 
 

Boas-Vindas Protagon – Um kit virtual com peças de 
divulgação que ajudarão sua empresa em estratégias de 
branding (fortalecimento da marca) e ações de marketing. 

 
 

Acesso ao Espaço Exclusivo – Espaço exclusivo para os 
distribuidores, onde encontrarão informações para ajudá-
los nas negociações e fechamento de vendas: 
 
 Informações atualizadas sobre o mercado de segurança 

digital; 
 Material de apoio ao marketing e divulgação dos 

produtos; 
 Comparativo entre as soluções Agnitum e MailSpect 

com outras soluções; 
 Política de Parceiros Protagon; 
 Chat on-line com profissional qualificado, disponível em 

horário comercial 09h00 às 17h00, para esclarecimento 
de dúvidas, troca de informações e auxílio no 
fechamento de vendas. 

 

 

Torne-se um parceiro Protagon. Nós acreditamos em 
relacionamento de longo prazo com vantagens para 
ambas as partes! 

 

 

 

 

 

 

“O mercado de tecnologia em segurança digital no Brasil está em franco crescimento, mas ainda possui paradigmas 
quanto à decisão de compra de soluções de segurança. As pessoas precisam desenvolver a conta de quanto custa não 
ter uma proteção digital eficaz, ou no mínimo dimensionar quanto valem suas informações”.  

Breno Pilar, CEO da PROTAGON. 

Para ser um Parceiro Protagon, 

visite o nosso site e solicite o contato! 

 http://www.protagon.com.br/parceiros 

Tel:  55(31)3384-4004 / 55(11)3301-5347 

Siga-nos também em nosso Twitter: twitter.com/protagonbr 

Blog: protagon.com.br/blog 

Facebook: Protagon Inteligência 


